Programma cursus “Positioneren van de mondzorgpraktijk”

Dag 1: 

  9:00 –  9:30 

Ontvangst
  9:30 -  9.40                Welkom, voorstelronde

  9:40 – 10:15                Acquisitie doelen stellen voor je praktijk en smart maken

10:15 – 10:45                Wat is uw visie en missie

10:45 – 11:00                Pauze  

11.00 – 11:30                Wie zijn uw voorschrijvers en hoe benadert u uw deze doelgroep

11.30 - 12:00                Uw Elevator pitch/Hoe verkoopt u zichzelf

12:00 – 12:30                Lunchpauze

12:30 - 13:00                Interesse wekken van uw voorschrijvers

13:00 - 13:30                De gespreksopening      

13:30 - 15:00                Gesprek/ weerstand technieken

15.00 – 15.15                pauze

15:15 – 16:00                Resultaatgericht afsluiten van een gesprek

16:00 – 16:30 

Uw actieplan invullen

16:30 – 17:00

Laatste vragen, evaluatie invullen.

Dag 2: 

12.30 – 13.00 

ontvangst

13:00 -
13:30 

Evalueren huiswerk opdrachten

13:30 – 14:30 

Elevator Pitch, hoe stel ik mezelf kort en bondig voor

14:30 - 15:00

pauze

15:00 – 15:30

Customer journey

15:30 – 17:00 

Positioneren op het internet, de diverse kanalen

